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25. Mai 2023 | Kongresshaus Zürich

Wie verhandeln 
Schweizer Führungskräfte?

Kulinarik 
Vitello Tonnato mit Brunnenkresse und Kapern
Rindstatar im Cornetto mit Trüffelcrème
Mediterrane Gemüsequiche (V)
Randencarpaccio mit Soja Joghurt und Kräutersalat
Mozzarella mit Datterini Tomaten und Pesto
Schokoladenkuchen mit Beeren (V)

Schaumwein: Cava Villa Conchi Organic
Weisswein: Petite Arvine AOC, Cave de Bernunes
Rotwein: Le Volte IGT, Ornellaia

Interessiert am Thema 
Verhandeln? 

Abonnieren Sie unser 
Update E-Mail.

BGPartner AG | Zürich & Bern

info@bgpartner.ch | bgpartner.ch | © BGPartner AG, 2023

18:00  Türöffnung 
18:15   Vorstellung der Studienergebnisse 
18:45  Podiumsdiskussion mit Expert:innen
19:30  Apéro & Networking 



Expert:innen

Oliver Gnehm, Rechtsanwalt MSc (LSE),  
Partner / VRP, BGPartner AG

Oliver Gnehm ist seit 2005 als Rechtsanwalt tätig, seit 2009 Partner 
und seit 2021 auch Verwaltungsratspräsident der BGPartner AG. Er ist 
überwiegend im Vertrags-, Gesellschafts- und Handelsrecht sowie im 
Bereich M&A, Venture Capital und Private Equity beratend und pro-
zessierend tätig. 
Oliver Gnehm gewann den Legalcommunity Award Switzerland 2023 
«Lawyer of the year healthcare, life sciences, pharma», ist Verhand-
lungsexperte und hat diverse Verwaltungsrats- und Geschäftsfüh-
rungsmandate inne.

Elena Mégevand,
Rechtsanwältin, Partnerin/CEO, BGPartner AG

Elena Mégevand ist seit 2009 als Rechtsanwältin bei der BGPartner AG 
tätig und seit 2021 auch als CEO. Zu ihren bevorzugten Tätigkeitsgebieten 
gehören das Dispute Resolution inklusive Prozessrecht, das Vertrags- und 
Handelsrecht, insbesondere Arbeits- und Mietrecht sowie das Sportrecht 
(inklusive Schiedsverfahren). 

Elena Mégevand ist Verhandlungsexpertin und hat diverse Verwaltungs-
rats- und Stiftungsratsmandate inne.

Yusuf Savmaz,
Member of Executive Committee, BNP Paribas  
Wealth Management Switzerland

Yusuf Savmaz ist Leiter des Wealth Management Schweiz Domestic bei der 
BNP Paribas und Member deren Executive Committees. 

Er ist seit über 20 Jahren in der Finanzindustrie tätig und hatte diverse Füh-
rungspositionen in der Schweiz inne, insbesondere in den Bereichen  
(U)HNW Private Banking für Entrepreneurs, Executives und Wealthy Families, 
Tax Advisory, Wealth Planning, Nachfolgeplanung, Corporate Finance und 
strukturierten Finanzierungen. 

Marc Lüthi,
VRP und CEO, SCB Eishockey AG

Marc Lüthi ist VRP und CEO der SCB Eishockey AG, Bern und seit 1998 
operativer Leiter sämtlicher SCB-Firmen. Seit 2016 ist er ausserdem 
Präsident der EHC (European Hockey Clubs) Alliance. 

Er ist gelernter Betriebsökonom und war zuvor Mitinhaber einer Sport-
Marketingagentur. 

Andrea Wucher,
Unternehmerin und unabhängige Verwaltungsrätin

Andrea Wucher ist seit 2019 Mitinhaberin und Geschäftsleitungsmitglied 
der CONSIGA & PARTNER consulting GmbH, Schweiz und Österreich sowie 
Verwaltungsrätin in diversen Unternehmungen, u.a. der Messepark AG, Bern, 
Flughafen Bern AG und Made in Bern. Von 2016 - 2019 leitete sie als CEO der 
Weiss + Appetito Gruppe 550 Mitarbeiter*innen in der DACH Region und 
Frankreich. Gesamthaft verfügt sie über 30 Jahre Führungserfahrung auf  
verschiedensten Hierarchiestufen und Kulturen in den Bereichen Luftfahrt, 
Telekommunikation, Retail, Energie / Versorgung, Bau und Baudienstleistun-
gen, Tourismus und Beratung. 

Prof. Dr. Markus Voeth,
Negotiation Academy Potsdam, Universität Hohenheim

Prof. Dr. Markus Voeth ist seit 2002 Inhaber des Lehrstuhls für Marketing & 
Business Development im Institut für Marketing & Management der Univer-
sität Hohenheim (D). Seit 2019 ist er Vorstandsvorsitzender der Deutschen 
Gesellschaft für Verhandlungsforschung e.V. (DGVF) und seit 2016 Direktor 
der Negotiation Academy Potsdam (NAP). 
Zu seinen Forschungsschwerpunkten zählen Verhandlungsforschung,  
B-to-B-Marketing, Nutzenmessung und Business Development. Als Unter-
nehmensberater und Coach ist er seit 1995 im Bereich Verhandlungsma-
nagement für renommierte DAX-Konzerne und KMUs tätig. 

Prof. Dr. Uta Herbst, Negotiation Academy  
Potsdam, Universität Potsdam

Prof. Dr. Uta Herbst ist seit 2012 Lehrstuhlinhaberin des Lehrstuhls für 
Marketing an der Universität Potsdam. Ihre Verhandlungsexpertise 
baut auf ihrer langjährigen Forschungsarbeit in den Gebieten Indust-
rielle Einkaufs- und Vertriebsverhandlungen, Tarifverhandlungen, Ver-
handlungen im Health Care-, Automotive- und Aviation-Sektor sowie 
Gender Negotiations auf. 
Seit 2013 ist Prof. Dr. Herbst Direktorin der Negotiation Academy Pots-
dam (NAP) sowie Gesellschafterin des Beratungsunternehmens NAP 
Consulting GbR.


