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Hauptsponsoren:

ia

softnet: Das Aktionsprogramm zur Starkung der Schweizer
Software-Szene — Zwischenbilanz und Ausblick
Prof. Dr. Beat Hotz-Hart

i
Was Kunden von der Schweizer IT-Branche erwarten:

Verénderungen in den letzten 12 Monaten im Vergleich zu den letzten Jahren
Stefan Hitz

Profilierungsstrategien fiir IT-Unternehmungen
Prof. Dr. Thomas Rudolph

Mobile Lésungen: Mehrwert durch Kooperation mit Orange
René Burgener

sofl[net]

QIaNYE BUNDESAMT FUR BERUFSBILDUNG UND TECHNOLOGIE (BBT)



[ W W m B Work wireless @ Microsoft Schweiz — vom stationdren Festnetzapparat
zum mobilen Smartphone
Pascal Comini ' Senior [T-Site AV, Microsolt Switzerland

[ B N m N Marketing in der Praxis
Jirgen Leibinn M smart Manager Schweiz, DaimlerChrysler Schweiz AG

[ B W N N Was Medien erwarten
Nicolas Berg " Journalist, Partner, Venturix AG

Medienpartner: H&H]}EIEEEI'I'U['E NerZwo E-h e



[ B B N Sponsoring — eine Kundenbindungsmassnahme als Teil der
integrierten Kommunikation — oder “waste of money”
Hansruedi Kuster

I B N B |T-Strategy Consulting: Voraussetzungen fir eine erfolgreiche
Beratungstéatigkeit in einem schwierigen Marktumfeld
Dr. Daniel Odermatt

I B B B The Miracle case
Peter Fehlmann
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B B N N Verkaufen mit Herz, Kopf & Gefiihl
Harry Holzheu
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I B W 08.30 Uhr Eintreffen/Kaffee
09.00 Uhr Begriissung
E 09.10 Uhr Tagung 1. Teil
12.40 Uhr Lunch
13.30 Uhr Tagung 2. Teil
< 16.15 Uhr Apéro — Schluss der Veranstaltung

I B B Moderation
O Marina Villa

o

Anmeldung: www.softnet.ch

Kosten: Fr. 195.— (Lunch, Apéro und Dokumentation inbegriffen)

Achtung: die Teilnehmerzahl ist beschrénkt

Teilnehmer/Innen haben zudem die Mdglichkeit, sich wahrend der

Tagung fir themenvertiefende Workshops anzumelden

Microsort =7 ikl

SWCO

www.cosmicbsw.ch .



